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La mayor escuela de negocios
inmobiliaria dice que el ‘stock’
de pisos es superior al oficial

El Instituto de Practica Empresarial calcula
un excedente de 20.000 mas que el de Provia

Vaticina un mayor repunte este afio por la
desercion del cliente en las zonas costeras

BERNAT SIRVENT ALICANTE

El Instituto de Practica Empresa-
rial (IPE), Humanismo y Negocios,
calcula el stock de viviendas nue-
vas sin vender al cierre del 2008 en
Alicante a 55.761 unidades. La cifra
es sensiblemente superior a las
52.000 unidades que reconocio6 la
patronal Provia en abril del 2008
cuando present6 un informe en la
patronal Coepa y;, mas recientemen-
te, cuando en febrero aseguré que
se habia rebajado el acumulado a
unas 35.000 casas.

Con los calculos del IPE en la
mano, la provincia alicantina con-
taria con 20.000 pisos mas en stock
de los que afirman los propios em-
presarios promotores. La cifra, ade-
mas, se ha incrementado conside-
rablemente en el primer trimestre
del afio 2009 conforme se han ido
terminando los tltimos proyectos
en marcha, segun dicha escuela,
que es lider en Espana en el ambi-
to inmobiliario.

Este repunte del excedente esta
directamente relacionado con la de-
sercion de la demanda costera, es
decir, de 1a vivienda mas que resi-
dencial de uso turistico o también
denominada segunda vivienda.

A la cabeza autonémica

E1IPE eleva el stock de pisos nue-
vos sin vender en la Comunidad Va-
lenciana a la cifra de 155.185, de los
que Castellon tendria 53.175, por
delante de Valencia, con 46.249. Es
decir, Alicante toma ventaja a las
dos provincias vecinas en un acu-
mulado que, en abril del 2008, esta-
ba causando un inmovilizado finan-
ciero a las principales promotoras
alicantinas de 12.000 millones de
euros.

ICE analiza en un reciente infor-
me que las 17 comunidades auténo-
mos concentran un stock de mas de
1,05 millones de pisos. Gran parte
de las casas sobrantes estan en dos
de las regiones protagonistas del
boom inmobiliario y, posteriormen-

E Provincias: Segun el informe del Ins-

tituto de Préctica Empresarial (IPE),
el stock en Alicante al cierre de
2008 era de 55.761 pisos, en Cas-
tellén 53.175 y en Valencia 46.249.
P Region: En la Comunidad Valenciana
hay 155.185 pisos en stock, sélo
por detras de Andalucia.

te, de la burbuja inmobiliaria: An-
dalucia y la Comunidad Valencia-
na. Las dos concentran el 37% de
los pisos excedentes de la gran re-
saca urbanistica de la Giltima déca-
da en Espana. Es decir, mas de un
tercio de los pisos cerrados a cal y
canto y sin comprador, de momen-
to, corresponde a estas dos regio-
nes, muy vinculadas al turismo re-
sidencial y en grandes macrourba-
nizaciones vinculadas, en muchos
casos, al deporte del golf.

El estudio de IPE destaca que «si
el mercado no se activa y el stock
de vivienda sigue en aumento, en
el ano 2012 se superaran las 1,2 mi-
llones de unidades vacias y sin ven-
der». Frente al liderazgo en el stock
inmobiliario de la Comunidad Va-
lenciana y Andalucia, destacan
otras regiones con menos exceden-
tes. SE trata de Extremadura (8.028
viviendas vacias y sin vender), Na-
varra (9.098) y La Rioja (9.671).

Los datos sobre los primeros me-

Los hoteleros tratan de recuperar
el mercado britanico tras su caida

EFE BENIDORM

Los empresarios del sector turisti-
co de Benidorm intentaran, a tra-
vés de unas jornadas especificas,
«acercarse a la realidad del merca-
do britanico» con el fin de recupe-
rar la afluencia de turistas proce-
dentes del Reino Unido tras varios
meses de caida en el ntimero de vi-

sitantes. Esta iniciativa, que se de-
sarrollara hoy en este municipio
alicantino, ha sido organizada por
Turespaha en colaboracion con la
Asociacion Empresaria Hotelera
de Benidorm y la Costa Blanca
(Hosbec).

Fuentes de Hosbec recuerdan
que el mercado britanico es uno de
los principales emisores «de turis-

tas hacia Espana y hacia la Costa
Blanca y Benidorm en particular».
El director general de Turespana,
Antonio Bernabé, la consellera de
Turismo, Angélica Such, el direc-
tor de la Oficina Espanola de Tu-
rismo (OET) en Londres, Ignacio
Vasallo, y el responsable de Con-
tratacion de COSMOS, Hugh Mor-
gan, participaran en la jornada.

ses del afio 2009 no estan aun cerra-
dos, pero fuentes del Instituto de
Practica Empresarial elevan ese
acumulado inmobiliario en otras
200.000 casas, de las que varias mi-
les corresponderian a Alicante,
dado que Andalucia ha visto cre-
cer la cifra en 5.000 unidades.

IPE critica la reduccion o supre-
sion de la deduccién por compra de
vivienda, propuesta de Zapatero he-
cha en el debate del estado de la na-
cion y que anteayer sufrio una im-
portante rebaja o modificacion en
el Congreso de los Diputados, dado
que el PSOE tuvo que mercadear
con los grupos minoritarios para
poder sacar todas las enmiendas de
tipo econémico adelante. Mas que
por este tipo de ayudas fiscales, esta
escuela de negocios aboga porque
el stock lo adquieran los no residen-
tes. Por ello, 1a propia escuela ha
creado la plataforma Spanish Home
Network con el fin de vender mas
de 50.000 unidades vacias a extran-
jeros no residentes. Operara en las
regiones mediterraneas.

Precisamente hace una semana,
los promotores alicantinos admi-
tieron que veian la luz al final del
tinel al crecer la venta a ciudada-
nos extranjeros, sobre todo de ren-
tas medias y altas, muchos de ellos
funcionarios en el Reino Unido.
Aunque diminuta, una parte del
stock de pisos turisticos estan sa-
liendo desde abril y mayo por esa
via, segiin Provia. Otro dato que
sustenta la ligera mejoria del mer-
cado lo oferci6 el INE el pasado dia
12.En el mes de marzo pasado, en
Alicante se vendieron 1.798 pisos,
de los que 901 fueron nuevos y otros
897 de segunda mano o de ocasion.
Esta cifra supone una caida de 665
(del 26%) en doce meses.

Antoni Mayor.
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TM Grupo
Inmobiliario paga
lareservaal
comprador de
sus viviendas

E. P. ALICANTE

TM Grupo Inmobiliario afron-
ta su presencia en SIMA (Saléon
Inmobiliario de Madrid) del 27
al 30 de mayo, con una promo-
cién donde pagara el mismo im-
porte que el comprador en la
adquisiciéon de una vivienda
hasta un maximo de 6.000 eu-
ros. Es decir que si al firmar las
arras del piso, el futuro propie-
tario pone 3.000 euros, la com-
pania alicantina se comprome-
te a poner los otros 3.000 euros
restantes.

Con esta promocion siguen
apostando por ofrecer las me-
jores condiciones a sus compra-
dores en un momento en el que
el mercado inmobiliario atra-
viesa un periodo de incertidum-
bre. Como novedad para la edi-
cion de este afio, TM oferta la
venta de suelo en unas condi-
ciones inmejorables en estos
momentos. Todos los que pasen
por el stand 4D40 del pabellén
4, podran conocer la variada
oferta de ubicaciones del gru-
po inmobiliario que van desde
Mallorca hasta México pasan-
do por la Costa Blanca, la Cos-
ta almeriense, incluso oportu-
nidades de primera vivienda en
Murcia capital y Molina de Se-
gura.

La consultora
Affirma demanda
al grupo Afirma de
promocion por el
uso de la marca

EFE ALICANTE

La consultora Affirma ha pre-
sentado una demanda ante el
Juzgado de lo mercantil de Ali-
cante, competente en marcas,
contra Afirma Grupo Inmobi-
liario, con sede en Valencia, en
la que pide la nulidad de la mar-
ca de la empresa que preside
Félix Abanades y el cese de su
uso. La demanda, presentada el
pasado 14 de mayo solicita el
cambio de la denominacion so-
cial Afirma Grupo Inmobilia-
rio, la cancelacion de los domi-
nios que contienen el término
«Afirmap» y la retirada de cir-
culacion de los soportes donde
aparece dicha marca, como fo-
lletos, carteles publicitarios o
membretes.

La demanda, que también
pide el pago de una indemniza-
cion por danos y perjuicios
equivalente al 1% de la cifra de
negocio de la demandada, soli-
cita la adopcion de medidas
cautelares para evitar que la in-
mobiliaria siga utilizando su
denominacién mientras se dic-
ta una resolucion.
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